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Speechi vise une forte croissance aux Etats-Unis

LaPME lilloise
commercialise
notamment

UN TABLEAU BLANC
INTERACTIF

qui permet

un enselgnement
4 dislance.

PAR GEMEVIEVE HERMANN,
&Ll

n cing ans, Speechi a
enregisité sur le mar-
ché francais une pro-
.gression de 865,98 %
de son chiffre d'affaires en cing
ans, 2 1,52 million d'euros. Et
celz hui 3 valu de recevoir hier
soir & Lille, le 1= prix du De-
loitie Technology Fest 0 pour
la région Nord. Agourdhui, la

PME prépere lexport. Ce créa-
teur de solutions logicielles in-
{eractives pour lenseignement

sortie en janvier 2010 de sa
nouvelle sacoche multimédia
nomade pour développer ses
ventes, via des distributeurs,
d'zbord en Europe de I'Ouest
et au Maghreb, puis rapide-
ment ouire-Atlantique. « Les
Etats-Unis représentent 65 %
du marché de I4ducation dans
le monde. Maobile, fiable, pré-
cise et pas chére, notre solu-
tion répond parfaitement aux

-pomadismes des Ainéricains,

soulignie Thierry Klein, direc-
teur fandateu.r?lia Speechi. No-
tre stratégie & lexport sera twés
offensive et entrainera une trés
forte augmentation de notre
activité dans le courant de l'an-
née 2010. »

Créée en 2003, la société fait
entrer linformatique dans les
szlles de classes. Elle a ainsi
créé des tableaux interactifs
mobiles et des logiciels associés

Thierry Klein, divecteur

R fonduleur deSpecchi.
i distnnee mise en effel sarla - ¢

qui permettent aux professeurs
de senregistrer directement
pendant leurs cours, avec diffu-
sion en ligne, tout en restant li-
bres d'interagir avec leur classe.
Ces tableaux ont été vendus &
600.000 exemplaires en Fran-
ce, et 20.000 licences de ces lo-
giciels ont été commercialisées.
Entre 2004 et 2008, e chiffre
d’affaires de Speechi est passé

de 155.000 & 1.525.000 euros.
11 devrait avoisiner les 2,5 mil-
lions en 2009.

Il'a falle & Thierry Iein prés
dun an de développement
avant de metre son premier
produit sur le marché. Durant
cette période, il a continué &
exercer son meter de consul-
tant en informatique auprés
des écoles de lenseignement
supérienr. Le succds ast ar-
rivé avec les premiéres ventes.

Aujourd’hui, Speechi emploie
dix collaborateurs dont cer-
tains travaillent 4 distance de-
puis Paris, Marseille, la Russie
et les Eiats-Unis. Si Speechi
innove dans ses produiis et
son, organisation, la société va
anssi bientdt le faire dans son
financement avec la création
d'une structure sociale de type
« Capital Aliruiste » qui lui
permetira de simpliquer dans
Ihumanitaire, o h




